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Gründung der NetCologne Business  

NetCologne stärkt die digitale Wettbewerbsfähigkeit 

von Unternehmen in Köln und der Region mit neuer 

Marke 

 
• NetCologne Business: NetCologne bündelt Angebot und erweiterte Services 

für Geschäftskunden unter neuer Marke 

• Herausforderung Datensouveränität und Cybersecurity: Regionale Re-

chenzentren, lokale Cloud-Services und IT-Security-Lösungen aus einer Hand 

• Integrierte TK- und IT-Lösungen für rund 30.000 Geschäftskunden 

Mit NetCologne Business gibt das Kölner Unternehmen den Startschuss für 

eine neue Geschäftskundenmarke, die die digitale Entwicklung von Unterneh-

men in Köln und der Region gezielt vorantreibt. NetCologne Business bündelt 

erstmals Telekommunikations- und IT-Services für Geschäftskunden – von 

Glasfaser über Cloud-Lösungen bis hin zu Cybersecurity und KI-Anwendun-

gen.  

Datensouveränität als Wettbewerbsvorteil 

„Die Nachfrage nach sicherer, regionaler Datenverarbeitung hat in den vergangenen 

Jahren deutlich zugenommen – getrieben durch geopolitische Spannungen, stren-

gere Regulierung und eine spürbare Zunahme professioneller Cyberangriffe“, sagt 

Timo von Lepel, Geschäftsführer der NetCologne. „Mit NetCologne Business bün-

deln wir unsere Kompetenzen und schaffen ein Angebot, das genau auf diese Ent-

wicklungen reagiert. Digitale Sicherheit, Datensouveränität und die Verbindung aus 

TK- und IT-Expertise werden zunehmend zum wirtschaftlichen Erfolgsfaktor. Unser 

Ziel ist es, Unternehmen dafür bestmöglich aufzustellen – und damit die digitale Leis-

tungsfähigkeit der gesamten Region nachhaltig zu stärken.“ 

 

360 Grad Lösung aus einer Hand 

NetCologne Business kombiniert über 30 Jahre Erfahrung in Digitalisierung und Te-

lekommunikation als Marktführer in Köln mit IT-Lösungen für rund 30.000 Geschäfts-

kunden. Mit dem größten Glasfasernetz der Region, vier eigenen Rechenzentren und 

individuellen Cybersecurity-Lösungen schafft der neue Geschäftskundenbereich die 

Rahmenbedingungen, durch die Unternehmensdaten geschützt verarbeitet werden 

können.  

Das Sicherheitsverständnis geht dabei über klassische IT-Dienstleistungen hinaus 

und stellt die individuellen Risiken der Unternehmen in den Mittelpunkt. Ein wesentli-

cher Bestandteil der Sicherheitsarchitektur ist die Frage, wie technische Systeme und 

Mitarbeitende gleichermaßen geschützt und sensibilisiert werden können. 

 

„Viele Cyberangriffe beginnen nicht mit einer technischen Schwachstelle, sondern mit 

der fehlenden Sensibilisierung von Mitarbeitenden im Umgang mit Phishing-Mails und 
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anderen Social-Engineering-Angriffen“, erklärt Nadjibullah Rajab, Geschäftsführer 

der NetCologne IT Services. „Darum gehört für uns zur technischen Absicherung 

auch immer der Faktor Mensch: Wir setzen neben digitalen Schutzmaßnahmen und 

praxisnahen Belastungstests der IT-Systeme auch auf regelmäßige Mitarbeiterschu-

lungen für Unternehmen zum Thema IT-Sicherheit und bieten diese als Service an. 

Mit Erfolg und stetig steigender Nachfrage.“ 

 

Lösungen von der Stange seien dabei längst überholt, wie Dominik Kremers, Be-

reichsleiter Geschäftskunden bei NetCologne aus der täglichen Arbeit mit Unter-

nehmern weiß: „Die Anforderungen unserer Kunden werden immer komplexer und 

sie benötigen vor allem eines: Persönliche Beratung und ein Angebot, das auf ihre 

individuellen Bedürfnisse zugeschnitten ist. Mit NetCologne Business können wir ge-

nau das aus einer Hand liefern – von der leistungsstarke Internetanbindung per Glas-

faser über Cloud-Speicher in unseren lokalen Rechenzentren bis hin zu umfassenden 

IT-Lösungen. Gleichzeitig profitieren unsere Kunden von der räumlichen Nähe: Wir 

sind mit eigenen Expertenteams in Köln präsent und können im Ernstfall sofort rea-

gieren. Das ist der „näher-dran-Vorteil“, der uns von anderen Anbietern unterschei-

det.“ 

 

Weitere Informationen gibt es online unter: www.netcologne-business.de.   
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Über NetCologne:  

NetCologne gehört mit über einer halben Million Kundenanschlüssen zu den größten 

regionalen Telekommunikationsanbietern Deutschlands. Das Unternehmen bietet 

Privat- und Geschäftskunden sowie der Wohnungswirtschaft zukunftssichere Kom-

munikationstechnologie über das eigene, leistungsstarke Glasfasernetz. Mit rund 

32.000 verlegten Kilometern und einem jährlichen Invest im zweistelligen Millionen-

bereich treibt der Kölner Anbieter somit die Digitalisierung in der Region auch jenseits 

der Ballungszentren voran. Zum Produktangebot gehören neben klassischen Telefo-

nie-, Internet- Mobilfunk- und TV-Diensten auch professionelle IT- und Rechenzent-

rumsleistungen für Unternehmen. Mit NetCologne Business schärft der Kölner ITK-

Anbieter sein Markenprofil als starker Partner für rund 30.000 Geschäftskunden. 
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